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SOMOS ESPECIALISTAS EN
OPERACIONES SIMULTANEAS

DE COMPRAVENTA

ADMINISTRAMOS MAS
DE 350 ALQUILERES
(cobros y pagos bancarizados)

EXCLUSIVOS SERVICIOS PARA LA VENTA

} Confeccion de todos los instrumentos a suscribir

} Asesoramiento juridico y contable

DISTRIBUGION GRATUITA

} Solicitud de informes de dominio y de inhibicién ’:’ rﬁﬁggﬁ$§iﬁ0§ﬁ$ﬂ£
: LLAMENOS AL 4777-5000
} Entrega de documentacion al escribano interviniente :
x OTORGAMOS CREDITOS
} Interrelacion permanente con el escribano E PRIVADOS Y BANCARIOS
: PUBLICAMOS SU INMUEBLE
} Analisis comparativos con inmuebles de la zona E = _ = EN 19 PORTALES DE INTERNET,
3 EI Servicio de CON FOTOS, PLANO Y
} Contamos con todos los gremios I s d d I bl bl
5 ca I a tOta DISENAMOS UN FOLLETO
} Tomamos propiedades en parte de pago Las empresas brindan un buen senvicio? ;Comosesiene DE CADA PROPIEDAD
alendido habitualmente? La sociedad actual reclama y exige (€N VeNta y en alquiler)
. B _ de las empresas de servicios una politica comprometida,
} Contacto con la Administracion de Gonsorcio destinada a pensar y a gestionar,teniendo sélo encuenta  VISITE NUESTRA WEB
los resultados destinados a favor del consumidor... Pac.2  WWW.CABILDO500.COM

Posibilidad de préstamos hipotecarios privados
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El servicio de
calidad total

Es muy comin en estos tiempos oir el
constante malestar del cliente cuando debe
recurrir a una entidad bancaria, de TV por
cable, telefonia celular, tareta de crédito,
inmobiliaria, etc., y se encuentra no solo
huérfano de servicio, sino decididamente lejos
de la consideracion y el respeto minimo,
producto de la masificacion e impersonalidad.

La filosofia a la que nos referimos supone no
solo superar las lamentables experiencias del
consumidor, sino ademas a cambiar la defini-
citn del término servicio para que se refiera a
searvir en el sentido mas amplio posible.

De ninguna manera se pretende concebir al
servicio en el antiguo sentido de sonreirle al
cliente tras el mostrador..., sino &l concepto
del Servicio Total, pensando y actuando para
que &l trabajo de cada persona dentro de una
organizacion cree y agregue un significativo
valor para los clientes. Es la forma en que las
ideas basicas de “calidad" y "servicio” se
fusionan en un solo concepto: el Servicio de
Calidad Total, o también denominado Total
Quality Service.

Esta escuela originada en el "milagro de
calidad japonés®, ha dado una tremenda
leccidn a la sociedad occidental, permitiendo
comprender y entender profesionalmente lo
gue sucede en las mentes de los clientes, en
relacion a lo que necesitan y requieren,
reemplazando la perimida y arrogante hipate-
sis bajo los términos: "nosotros sabemos lo
que el cliente quiere...”.

La filosofia expresada, sdlo se logra después
de mucho tiempo de canalizar esfuerzos
encaminados a mejorar la calidad de la
organizacién, concentrando en cada emplea-
do la importante iniciativa de agregar exclusi-
vamente valor en favor de los clientes.

Muestros esfuerzos pasan por tener un mayor
conocimiento del cliente, su importancia y
necesidades, implementando herramientas
para la gestion de las relaciones con los
mismos, estableciendo un marketing uno a
uno, a partir de una amplia base de datos,
aplicando marketing relacional y marketing
directo. Utilizando el website como valiosa
arma de empoderamiento global de ofreci-
mientos y operaciones, estudiando las nuevas
tendencias del mercado, su dinamica y cambio
constante. Todos estos son componentes y
requisitos destinados a mejorar el servicio,
definiendo objetivos y principios de calidad.
Una de las facetas mas importantes en |a
inmobiliaria es el servicio de recepcion y
atencion del cliente, aplicando en ese sector
una comunicacion efectiva con la habilidad y
la amabilidad necesarias para escuchar y
preguntar.

A partir de lo definido precedentemente, esta-
mos encaminamos a obtener la excelencia en
el trato y en el servicio al cliente (términos tan
importantes... pero lamentablemente vulgar-
mente trillades). Tedo bajo un régimen de
organizacién moderna pero sin dejar de lado
los valores v el concepto tradicional.

A lo largo de toda nuestra amplia trayectoria
inmaobiliaria, con la misma intencion y objeti-
vos, hemos ido sumando e implementando
estas ideas llevandolas a la practica diaria,
contemplando de esa forma la necesidad de
alta performance y resultados superiocres a
partir de mejorar la calidad del servicio, la
atencion y el trato a toda persona que
interactia con el Estudio.

Finalmente, todo esta dispuesto y programado
para atender algo muy valioso para nosotros:
EL CLIENTE.

Saluda cordialmente,

Mariano Mazzei C)
Gerente PAG

EXCLUSIVO SERVICIO PARA COMPRADORES

Hemos desarrollado un novedoso sistema que trabaja en forma automatica.
Envienos un mail a busquedas@cabildo500.com solicitandonos, minimamente:

v~ El tipo de inmueble que esta buscando:
depto, ph, casa, oficina, local, etc.

v La cantidad de ambientes
v Los barrios solicitados
v~ El precio

A partir de ese momento, Usted quedara registrado en nuestra amplia base
de datos de compradores.

Inmediatamente que nos ingrese un inmueble del perﬁl requerido, nuestro
sistema le enviara un mail con los detalles de la propiedad (no es necesario
indicar su nimero de teléfono).
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