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¢, Es conveniente
que mi propiedad
la ofrezca mas de
una inmobiliaria?

Por diversas razones es conveniente que la
campana de comercializacion de su inmueble
la realice una sola inmobiliaria y con carac-
ter de exclusividad.

Sl su deseo es jerarquizar su inmueble, evitar
que se manosee comercialmente y lograr
prefijar con transparencia a los futuros intere-
sados -tanto precio como condiciones de
vanta-, elimine cualquier idea o intencidn
de adjudicar la comercializacién a mas de
una firma inmobiliaria.

Existen gran cantidad de razones, a continua-
ciGn se exponen ¥ explican algunas:

- Toda campana comercial exige inversion de
dinero, creatividad, tiempo vy esfuerzos.
Cuando el agente inmobiliario se ve constrefi-
do a comercializar un inmueble con ofros
colegas y no posee exclusividad ni la seguri-
dad de lograr personalmente el objetivo, es
comin que difiera yio escatime dedicacion
y parte de su trabajo profesional, actuando en
estos casos, tal vez sdlo por impulso, abando-
nando la dindmica de la organica normal en la
elaboracion de ideas y esfuerzos destinados a
concretar la venta. Por otra parte, existe en los
inmobiliarios el preconcepto de que las inversio-
nes realizadas en una campana comercial
compartida con colegas, tarde o temprano se
transforman en gastos irrecuperables.

- Por su parte, al interesado que recorre inmue-
bles en una zona, le sera muy facil advertir
que el inmueble se encuentra comercializado
por mas de un inmobiliario. En algunos casos,
esta situacidn originara dudas y una razona-

ble cuota de desconfianza, tanto para
decidir con quien discutir una propuesta
como con guien instrumentar una reserva.
Para otros, serd el medio para especular con
la utilizacion de los distintos canales comercia-

les para tratar de mejorar el precio vy condicio-
nes de venta en su provechao.

- Es facil imaginar la actitud de los empleados
que actdan como vendedores en una inmobi-
liaria. Preferiran siempre la tranguilidad que
les ofrece cerrar operaciones con inmuebles
exclusivos de |la cartera, llevando a los intere-
sados a visitar propiedades en las cuales
cuentan con folletos, carteles en el frente,
comisiones aseguradas, efc.

- A través de ejemplos originados en algunos
senvicios profesionales, terminara por enten-
der el caracter de exclusividad requerido para

llevar a cabo una comercializacion inmobiliaria:

Cuando usted decide efectuar una intervencidn
guirdrgica, {lo hace con mas de un cirujano?

Cuando decide proyectar una nueva casa,
;scontrata al mismo tiempo a mas de un
arquitecto?

Al momento de confeccionar sus declaraciones
impositivas, jse lo pide a mas de un contador?

Cuando debe encarar un juicio como actor o
demandado, japodera a mas de un abogado?

Saluda cordialmente,

Mariano Mazzei 2
Gerente

¢, Sabe cuanto vale su propiedad?

¢Le informaron como realizar una operacion simultanea
(comprar y vender en el mismo acto)?

¢Los pasos a seguir y el tiempo que insume?
¢En qué momento debe mudarse?

¢Va a entregar las llaves de su inmueble
sin haber comprado?

¢ Conoce los gastos e impuestos que demanda
una operacion de compraventa (ITl, Sellos, Escribania, etc)?

¢ Sabe que previo a la comercializacion de su inmueble
debe informar a la AFIP, de lo contrario queda expuesto
a multas de hasta $ 45.000?

Queremos ayudarlo...

lamenos al 4777-5000 y
lo asesoraremos Ssin costo
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